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17 pazdziernika 2025 branza zoologiczna

spotyka sie na Pet Net Poland 2025.

Networking i budowanie relacji sq wazng
czescig agendy.

Do wydarzenia warto sie przygotowad.

SRS SprawdZcie nasz przepis na “elevator pitch”
SILNIEJSI RAZEM! i do zobaczenia w Pabianiacach.

PET NET POLAND 2025
BRANZA ZOOLOGICZNA

Wyobraz sobie Hollywood i mtodego scenarzyste, ktéry chce dotrzec ze swoim
pomystem do wptywowego producenta filmowego. Najlepszym miejscem na
prezentacje okazywata sie winda... Scenarzysta miat kilkadziesigt sekund, aby
zaprezentowad swoj pomyst na film...

Niezaleznie od doktadnego momentu powstania, ,,elevator pitch” od samego poczatku
zwrot jest metaforq: krétkiego komunikatu, ktory sprzedaje Twoéj pomyst, gdy nadarza sie

niespodziewana i ulotna okazja.

Przed kazdym spotkaniem biznesowym warto upewnic¢ sie czy Twoja WINDA jest
zrozumiata i na tyle krétka by otwierane drzwi nie pozbawity Cie pointy.

Dlatego odtdz telefon, najlepiej do drugiego pokoju, wtedy petniej wykorzystasz swoje
twdrcze zasoby i ruszaj z nami na przejazdzke.

WSIADAJ DO WINDY
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WINDA - 5 KROKOW DO SKUTECZNEGO ELEVATOR PITCH

Okreslenie ,elevator pitch” to strategia sprzedazy pomystu, ktéra jest na tyle zwiezta,
przekonujgca, by przedstawié jg w czasie krétkiej podrézy windg (od 30 sekund do 2 minut).
Doskonata réwniez przy aktywnym networkingu. Przygotuj jg razem z nami.

1. W|ZYT[']WKA / HACZYK Przetam lody i przykuj uwage.

Cel: Stwodrz kontekst. Obudz ciekawosé.
Pytanie: Kim jestes i o co robisz dla innych?
Przyktad: “Czesé, jestem Lifterka pomagam budowac relacje i skuteczne zespoty. “

2. IRYTACJA / PROBLEM Opisz wyzwanie istotne dla Twojego rozmowcy.

Cel: Nazwij kosztowny i realny problem, ktéry rozwigzujesz.
Pytanie: Jaki wazny problem ma mdj odbiorca?
Przyktad: “Czy wiesz ile kosztuje Ciebie / Twdj biznes rotacja, niepewnoscé i wypalenie?*
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3. NADZIEJA / RUZWIAZANIE Opisz, czym jest Twéj produkt, ustuga. Skup sie na rezultacie.
Cel: Przedstaw rozwiqgzanie.
Pytanie: Jak go rozwiqzujesz?
Przyktad: “Przyczynq tych strat jest brak wspdlnego jezyka. Wyobraz sobie, ze wszyscy méwimy 4 kolorami -
czerwonym, zoéttym, zielonym i niebieskim. Ze mnq sprawdzisz, ktdre jezyki sq Twoje, a ktérymi mowi Twdj
zespdt. Dowiesz sie co Cie motywuje, czego potrzebujesz do podjecia decyzji i co zrobié, Zeby sie dogadad.” /
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4 D[]W(][] / WARTl)é[': Podkresl dlaczego robisz cos lepiej lub inacze;j.

Cel: Uzasadnij wybdr Twojego rozwigzania.

Pytanie: Co czyni méj produkt / ustuge wyjgtkowq?

Przyktad: “Korzystamy z nowoczesnych rozwiqzan, nasze analizy i mapy relacji sq proste, zrozumiate i kosztujq
utamek Twoich biezqcych strat.*

5. AKCJA / DZIALANIE Proponuj kolejny krok telefon, mail, spotkanie.

Cel: Zamien zainteresowanie w konkretne dziatanie.

Pytanie: Co dalej?

Przyktad: “Poznaj mdj przepis na sukces. WejdZ na lifterka.pl, umdw sie na konsultacje i sprawd? ile tracisz*
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FUFT . SILNIEJSI RAZEM! PET NET POLAND 2025!
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CZAS NA TWUJA WINDE'

Skuteczna WINDA prowadzi rozmoéwce od zainteresowania (Wizytéwka) przez zrozumienie problemu
i rozwigzania (Irytacja, Nadzieja) do przekonania o Twojej przewadze (Dowdd) i wreszcie do podjecia
dziatania (Akcja). Pamietaj, ze to dziata, gdy skupiasz sie na kliencie, a nie na sobie!

Zapisz swojg WINDE, przeczytaji sprawdz czas. Czy w 30 sekund zdqgzysz powiedzie¢ wszystko?
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Skuteczna WINDA to spdjna marka, czytelny komunikat i szansa na nawigzanie trwatych relacji
biznesowych. Do zobaczenia 17 pazdziernika na Pet Net Poland 2025.
Chetnie pojedziemy z Tobqg Twojg windq!
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