UF NIE CZEKAJ NA ZMIANE - STWORZ JA
. ERKA WWW LIFTERKAPL

METODA [ )3 KROKI DO SUKCESU

PRZYPOMNL) SIE

Konferencje takie jak Pet Net Poland dostarczajg wysokiego poziomu inspiraciji i energii.
Sq doskonatq okazjg do nawigzania i podtrzymania trwatych relacji biznesowych.
Niestety, jezeli powrocie do biura wpadniesz w rutyne, porwg Cie pilne, codzienne
zadania niewiele sie zmieni.

Podjecie konkretnego dziatania (np. telefon, rezerwacja spotkania, wystanie e-maila
do nowo poznanej osoby / 0sdéb) w ciggu 24 godzin sprawi, ze Twoi przyszli kontrahenci
lepiej Cie zapamietajq i nawigzecie wspodtprace.

Reguta 24 / 48/ 7 mdwi: reaguj w 24 godziny, planuj w 48 godzin, sprawdzaj co 7 dni.
Materiat, ktéry dla Ciebie przygotowatysmy przeprowadzi Cie przez ten proces.

Sprawdz jok metoda PNP przeniesie Cie w nowy wymiar trwatych relacji w biznesie.
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https://lifterka.pl/
https://www.linkedin.com/in/marta-szopli%C5%84ska-668817300/
https://www.linkedin.com/in/luczkasekulska/

L m JA MAM SUKCESY
 ERKA DATA: y— LIFTERKA.PL

METODA PNP - 3 KROKI DO SUKCESU
1. PRZYPOMNLJ SIE 24H

Cel: Zapobiec skutkom krzywej zapominania. Zréb to zanim zostaniesz zapomniany, czas jest wazny.
Wskazéwka: Odwotaj sie do sytuacii, zdarzenia, rozmowy, ktéra byta Waszym wspdélnym doswiadczeniem.

2. NAZW1) POTRZEBY 48H
FILAR | - BIZNES (WYZWANIA, CELE)

Cel: Okreslenie obszaru dalszej wspdtpracy.

Pytanie: Jaki wazny problem ma mdj odbiorca? Czy rozwigzanie jest w mojej ofercie? O co jeszcze
warto zapytaé, zeby zrozumiec¢ wyzwania / oczekiwania drugiej strony?

Wskazéwka: Mysl o wspédtpracy dtugofalowo. Szukaj rozwigzan, mozliwosci wzajemnych polecen.

FILAR Il - KOMUNIKACJA (0% 1 (53(TH

Cel: Okresl potrzeby, preferencije. Zaplanuj konkretne dziatanie.
Pytanie: Jakie pamietam zachowania tej osoby? Jakie byto tempo rozmowy? Co byto wazne dla rozmdéwcey?
Wskazéwka: Okresl preferowang forme komunikacii: telefon, krétki mail, arkusz z danymi. Dostosuj jg do odbiorcy.
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3. PODZIEL SIE ROZWIAZANIEM 7 DNI

Cel: Budowanie trwatej relacji w oparciu o wzajemne zainteresowanie.
Wskazowka: Rozwigzanie moze by¢ zawarte w Twojej ofercie lub w ofercie sprawdzonego partnera
biznesowego. Polecenia zawsze sq w cenie.
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https://lifterka.pl/
https://www.linkedin.com/in/marta-szopli%C5%84ska-668817300/
https://www.linkedin.com/in/luczkasekulska/
https://www.lumeo.pl/blog/53/krzywa-zapominania-dlaczego-tak-szybko-zapominasz-i-co-z-tym-zrobic

